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B.Com. Semester - 5 (Remedial) (CBCS) Examination  

March/April-2022 (NEW COURSE) 
Business Managemnet - 5(Elective) 

Time: 2:30 Hours             Marks: 70 
Instructions:  
1.  All questions are compulsory. 
2.  Figures to the right indicate marks. 

----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
પ્રશ્ન-૧ મારે્કટ િંગનો અર્થ સમજાવી તેની લાક્ષણિક્તા અને મહત્વની ચચાથ ર્કરો.  

અર્વા 
(૨૦) 

પ્રશ્ન-૧ (અ) મારે્કટ િંગની ઉત્પાદન વવભાવના અને વેચાિ વવભાવના સમજાવો. 
(બ) મારે્કટ િંગ અને વેચાિ વચ્ચેનો તફાવત સમજાવો.  

(૧૦) 
(૧૦) 

પ્રશ્ન-ર ટર્કિંમત વનર્ાથરિને અસર ર્કરતા પટરબળો સમજાવો.  
અર્વા 

(૨૦) 

પ્રશ્ન-ર (અ) નવી પેદાશ વનષ્ફળ જવાના ર્કારિો સમજાવો.  
(બ) વપરાશી પેદાશો અને ઔદ્યોણગર્ક પેદાશો વચ્ચનેો તફાવત સમજાવો.  

(૧૦) 
(૧૦) 

પ્રશ્ન-૩ વવતરિ શ ૃંખલાનો અર્થ સમજાવી વવતરિ શ ૃંખલાના વનિથયન ેઅસર ર્કરતા પટરબળો સમજાવો.  
અર્વા 

(૧૫) 

પ્રશ્ન-૩ (અ) છૂ ર્ક વેપારીએ લેવાના બજાર વનિથયો સમજાવો. 
(બ) જથ્ર્ાબૃંર્ વેપારીએ લવેાના બજાર વનિથયો સમજાવો.  

(૦૮) 
(૦૭) 

પ્રશ્ન-૪ અણભવ  ધ્ધર્ વમશ્રનો અર્થ સમજાવી તેના ઉદે્દશોની ચચાથ ર્કરો.  
અર્વા 

(૧૫) 

પ્રશ્ન-૪ (અ) વ્યક્ક્તગત વેચાિની પ્રટિયા સમજાવો  
(બ) જાહરેાત અને પ્રવસધ્ધર્ વચ્ચેનો તફાવત સમજાવો. 

(૦૮) 
(૦૭) 
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Que-1 Explain the meaning of marketing and discuss the characteristics and importance. 

OR 

(20) 

Que-1 (A) Explain the production concept and selling concept of marketing. 

(B) Explain the difference between marketing and selling. 

(10) 

(10) 

Que-2 Explain the factors affecting pricing decision. 

OR 

(20) 

Que-2 (A) Explain the reasons of new product failure.  

(B) Explain the difference between consumer products and Industrial products.  

(10) 

(10) 

Que-3 Explain the meaning of distribution channel and factors affecting distribution channel 

decision. 

OR 

(15) 

Que-3 (A) Explain the retailer marketing decisions.  

(B) Explain the whole seller marketing decision. 

(08) 

(07) 

Que-4 Explain the meaning of promotion mix and discuss its objectives.  

OR 

(15) 

Que-4 (A) Explain the procedure of personal selling. 

(B)  Explain the difference between advertisement and publicity. 

(08) 

(07) 
************************ 

 


